Wersja przyjeta: 30.06.2021

Zasady traktowania klientéw profesjonalnych
i procedura postepowania w przypadku otrzymania zadan zmiany kategorii klienta w

Michael / Strom Dom Maklerski S.A.

§1
Niniejszy dokument:

1) odnosi sie do $wiadczenia przez Michael / Strom Dom Maklerski S.A. (dalej: Dom Maklerski) ustug
maklerskich w zakresie:
a) przyjmowania i przekazywania zlecen nabycia lub zbycia instrumentéw finansowych;
b)  wykonywania zlecen nabycia lub zbycia instrumentéw finansowych na rachunek dajacego zlecenie;
c) oferowania instrumentéw finansowych;
d)  zarzadzania portfelami, w sktad ktérych wchodzi jeden lub wieksza liczba instrumentéw finansowych
zwanych dalej ,,Ustugami maklerskimi”;

2) okresla zasady traktowania klientéw profesjonalnych;

3) okresla sposéb postepowania w przypadkach otrzymania zadan:
a) traktowania klienta profesjonalnego jak klienta detalicznego;

b) traktowania klienta lub potencjalnego klienta, ktéry moze by¢ traktowany jak klient profesjonalny
zgodnie z art. 3 pkt. 39b lit. n ustawy z dnia 29 lipca 2005 roku o obrocie instrumentami
finansowymi (dalej: ,,Ustawa o obrocie”) w zakresie okreslonym w takim zadaniu, jak klienta
profesjonalnego.

§2

1. Przed zawarciem umowy o $wiadczenie Ustugi maklerskiej z klientem profesjonalnym w rozumieniu Ustawy
o obrocie klient jest uprawniony do przedstawienia pisemnego zgdania traktowania go jak klienta
detalicznego w rozumieniu Ustawy o obrocie.

2. Zadanie powinno okre$laé zakres Ustug maklerskich, transakcji lub instrumentéw finansowych, na ktérych
potrzeby klient chciatby by¢ traktowany jak klient detaliczny.

3. W przypadku uwzglednienia przez Dom Maklerski zadania klienta profesjonalnego traktowania go jak klienta
detalicznego, Dom Maklerski okresla w formie pisemnej zakres Ustug maklerskich, transakcji lub
instrumentow finansowych, na ktdrych potrzeby klient bedzie traktowany jak klient detaliczny.

4. W przypadku uwzglednienia przez Dom Maklerski zadania, o ktérym mowa w ust. 1, Ustugi maklerskie, na
ktorych potrzeby klient bedzie traktowany jako klient detaliczny, Swiadczone sg na podstawie umowy oraz
regulaminu swiadczenia danej ustugi maklerskiej.

5. W przypadku uznania klienta profesjonalnego za klienta detalicznego Dom Maklerski stosuje wobec tego
klienta przepisy prawa okreslajgce zasady traktowania przez firmy inwestycyjne klientéw detalicznych.

§3
1. Dom Maklerski moze z wtasnej inicjatywy traktowac klienta profesjonalnego jak klienta detalicznego.
2. Dom Maklerski moze na wniosek klienta lub z wtasnej inicjatywy traktowac uprawnionego kontrahenta w

rozumieniu Ustawy o obrocie jak klienta detalicznego albo klienta profesjonalnego.

§4
1. Dom Maklerski nie zwraca sie do klienta lub potencjalnego klienta, ktory jest klientem profesjonalnym, w tym
uprawnionym kontrahentem, o przedstawienie adekwatnych informacji dotyczacych jego wiedzy i
doswiadczenia w zakresie inwestowania na rynku finansowym, w celu oceny, czy Ustugi maklerskie lub

instrumenty finansowe bedace ich przedmiotem s3 dla niego odpowiednie.
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2. Dom Maklerski zaktada, ze klienci zaklasyfikowani do kategorii klientow profesjonalnych w tym do kategorii
uprawnionych kontrahentéw w rozumieniu Ustawy o obrocie majg wiedze i doswiadczenie niezbedne do
zrozumienia ryzyka powigzanego z konkretnymi instrumentami finansowymi lub zwigzanymi z nimi Ustugami

maklerskimi, w odniesieniu do ktdrych zaklasyfikowano ich do kategorii klientéw profesjonalnych.

§5
Dom Maklerski oferujgc instrumenty finansowe klientom zaklasyfikowanym do kategorii uprawnionych
kontrahentéw nie uwzglednia w stosunku do tej kategorii klientdw wymogdéw dotyczgcych zapewnienia

dystrybucji danego instrumentu w grupie docelowej klientéw koricowych.

§6
Dom Maklerski swiadczy Ustugi maklerskie na rzecz klientéw profesjonalnych w tym uprawnionych kontrahentéw

wytgcznie na podstawie umowy o Swiadczenie tej Ustugi maklerskiej zawartej z klientem, chyba ze:

a) klient profesjonalny zazadat od Domu Maklerskiego traktowania go jak klienta detalicznego w rozumieniu
Ustawy o obrocie, a Dom Maklerski wyrazit na to zgode,

b) klient profesjonalny jest przez Dom Maklerski traktowany jak klient detaliczny.

§7
1. Dom Maklerski, na pisemne zgdanie klienta lub potencjalnego klienta, ktéry moze by¢ traktowany jak klient
profesjonalny zgodnie z art. 3 pkt. 39b lit. n Ustawy o obrocie, moze traktowac go jak klienta profesjonalnego,
pod warunkiem ze posiada on wiedze i doswiadczenie pozwalajgce na podejmowanie wtasciwych decyzji

inwestycyjnych, jak rowniez na wtasciwa ocene ryzyka zwigzanego z tymi decyzjami.

2. Dom Maklerski uwaza za zachowany warunek posiadania przez podmiot, o ktérym mowa w ust. 1 wiedzy i
doswiadczenia pozwalajacych na podejmowanie wiasciwych decyzji inwestycyjnych, jak réwniez na wiasciwa
ocene ryzyka zwigzanego z tymi decyzjami, w przypadku, gdy spetnia on co najmniej dwa z ponizszych

Wymogow:

a) zawierat transakcje o znacznej wartosci, na odpowiednim rynku, ze Srednig czestotliwoscig co najmniej

10 transakcji na kwartat w ciggu czterech ostatnich kwartatow;

b) wartos¢ portfela instrumentéw finansowych tego podmiotu tgcznie ze s$rodkami pienieznymi
wchodzacymi w jego skfad wynosi co najmniej réownowartosé w ztotych 500 000 euro (réwnowartosé

kwot wyrazonych w euro jak w pkt. b);

c) pracuje lub pracowat w sektorze finansowym przez co najmniej rok na stanowisku, ktére wymaga
wiedzy zawodowej dotyczgcej transakcji w zakresie instrumentow finansowych lub ustug maklerskich,

ktore miatyby by¢ Swiadczone przez firme inwestycyjng na jego rzecz na podstawie zawieranej umowy.
3. Zatransakcje znacznej wartosci uznaje sie transakcje o wartosci co najmniej 25.000 zt.

4. Klient, o ktorym mowa w ust. 1 okresla w zgdaniu zakres ustug maklerskich, transakcji lub instrumentéw

finansowych, na ktérych potrzeby podmiot ma by¢ traktowany jak klient profesjonalny.

5. Dom Maklerski przed uwzglednieniem Zzgdania, o ktérym mowa w ust. 1 przekazuje klientowi lub

potencjalnemu klientowi na trwatym nosniku informacji niniejszy dokument.

6. Przed uwzglednieniem zgdania, o ktorym mowa w ust. 1 klient pisemnie potwierdza zapoznanie sie z

niniejszym dokumentem.
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